INGIN MENJADI

PAKAR
ASURANSI KRED
PERDAGANGAN

HANYA DALAM 10 MENIT?




APA ITU
ASURANSI KREDIT
PERDAGANGAN?

Asuransi kredit bertindak sebagai
pelindung terhadap risiko gagal bayar
dengan melindungi aliran kas dari
kebangkrutan debitur atau gagal bayar
berkepanjangan.

Ketika faktur tidak dibayar atau pelanggan
masuk dalam proses kebangkrutan,
Coface akan membayar barang dan jasa
yang disediakan hingga sebagian dari
piutang yang diasuransikan (umumnya
90%).

| Perusahaan Kebangkrutan

ﬂﬂ% yang perusahaan terkait

H gagal bayar belum dibayar

{

§

};II menghadapi dengan faktur yang
i




APA ITU FAKTUR YANG BELUM
DIBAYAR?
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Rata-rata, suatu bisnis akan
kehilangan lebih dari tiga
pelanggannya akibat kesulitan
keuangan, kebangkrutan,
administrasi, atau kepailitan
dalam satu tahun tertentu.

Simulasi di bawah ini
menunjukkan omzet tambahan
yang harus dihasilkan
perusahaan untuk menyerap
faktur yang belum dibayar.
Misalnya, untuk utang sebesar
10K SGD dan dengan bunga 10%
margin operasi, perusahaan perlu
menghasilkan omzet tambahan
100K SGD.

Faktur yang belum Pendapatan Tambahan untuk mengimbangi
dibayar kerugian ini berdasarkan margin keuntungan Anda
2% 5% 10%
$10,000 $50,000 $200,000 $100,000
$50,000 $2, 500,000 $1,000,000 $500,000
$100,000 $5,000,000 $2,000,000 $1,000,000

$250,000 $12,500,000 $5,000,000 $2, 500,000




ALASAN UTAMA
UNTUK MENJUAL
DENGAN COFACE

Optimalkan
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Aliran Kas

Lindungi
Piutang

Kembangkan
Bisnis dengan
Pelanggan Baru

Mengoptimal
kan Arus Kas

Memperbaiki
Akses ke
Pembiayaan

Kelola Proses
Kredit Lebih
baik




TARGETKAN
PEMIMPIN YANG

TEPAT

Untuk langkah
selanjutnya, kami
sarankan membuat
Jjanji dengan ahli
Coface.

TENTUKAN TARGET ANDA

Perusahaan mana pun yang memiliki aktivitas B2B dengan setidaknya dua
klien mungkin tertarik dengan asuransi kredit. Namun, beberapa bisnis
akan lebih menerima jika menghadapi situasi berikut:

» Pernah mengalami piutang buruk atau kebangkrutan pelanggan?

» Rencana ekspansi ke pasar baru?

» Butuh pembiayaan?

» Apakah sedang mengekspor?

» Pernah mengalami piutang tak tertagih atau kebangkrutan pelanggan?
> Memiliki margin tipis / posisi kas ketat?

» Telah menandatangani kontrak dengan salah satu pesaing Coface?

Apakah Anda
memiliki

PERTANYAAN YANG MUNGKIN MEMBANTU ANDA setidaknya satu
MENGIDENTIFIKASI KEBUTUHAN MEREKA Jawaban "YA"?

» Apakah Anda memiliki kekhawatiran tentang pembayaran tepat waktu?

» Bagaimana Anda mengelola piutang Anda?
» TCl dengan persaingan - Apakah Anda puas dengan penyedia Anda saat ini?
» Factoring / Diskonto Piutang - Apakah Anda puas dengan ketentuan saat ini?
» Manajemen Kredit Non-Asuransi/Internal?

» Apakah Anda berjualan di luar negeri? Adakah rencana untuk memperluas ke

pasar baru atau lini produk baru?



LANGKAH DEMI
LANGKAH PROSES
PENJUALAN

O1. 02. 03.

Identifikasi Anda memenuhi Pertemuan kedua
kebutuhan syarat prospek dengan referensi
dengan dengan rujukan Coface akan
pelanggan Anda Coface Anda. membantu

yang sudah ada menyelesaikan
atau prospek. kualifikasi.

04.

Setelah
kebutuhan
terpenuhi, Coface
akan memulai
peninjauan
portofolio debitur
untuk melengkapi
proposal. Tim
Coface akan
mengelola tindak
lanjutnya.

05.

Setelah kontrak
ditandatangani,
manajer akun
akan ditugaskan
untuk
menyiapkan
kontrak dan untuk
mendukung Anda
dan klien Anda
dalam
Mmanajemen
kebijakan harian.




TIPS MENGATASI
KEBERATAN UTAMA
PENJUALAN

“ aku tidak butuh
Asuransi Kredit ”

Senang mengetahui debitur Anda baik-
baik saja. Namun, seberapa baik Anda
mengenal pelanggan Anda? Asuransi
kredit memberi Anda sarana untuk
memastikan Anda bertransaksi dengan
debitur yang terus memiliki kemampuan
untuk membayar Anda, melalui
pemantauan kemampuan keuangan
mereka.

“ Hanya mencakup

debitur berisiko
rendah”

Asuransi kredit bekerja berdasarkan rata-
rata risiko. Dengan demikian, kami
bersedia menanggung risiko pada debitur
dengan risiko lebih tinggi karena kami
juga menanggung risiko pada debitur
dengan risiko lebih rendah.

“ Mitra saya
membayar
tepat waktu ”

Kami telah melihat debitur tiba-tiba
bangkrut tanpa peringatan sebelumnya.
Pembayaran mereka tetap tepat waktu
hingga mencapai titik gagal bayar.
Dengan premi yang kecil, Anda dapat
merasa tenang karena tahu bahwa dalam
skenario yang tidak terduga, Anda akan
dibayar.

“ Saya memiliki

program faktorisasi

Polis asuransi kredit akan memungkinkan
Anda untuk mengontrol debitur mana
yang dapat difaktorkan ke lembaga
keuangan tertentu. Polis ini akan
memberi Anda fleksibilitas yang lebih
besar untuk menegosiasikan persyaratan.



66

TERLALU MAHAL
VY

TCl bisa jauh lebih murah dibandingkan
dengan alternatif yang menyakitkan (tidak
membayar, kebangkrutan pelanggan atau

outsourcing ke pihak ketiga)

Solusi 3in 1yang disesuaikan dengan Coface bisa lebih
kebutuhan Anda: . .
murah dibandingkan

solusi internal atau
outsourcing ke pihak
ketiga.

» Informasi tentang kelayakan kredit
pelanggan dan prospek

» Ganti rugi atas utang yang ditanggung

» Pemulihan faktur yang belum dibayar

MENGAPA MEMILIH COFACE?

KEAHLIAN PENGALAMAN
Mengandalkan jaringan global yang Dengan lebih dari 75 tahun pengalaman perdagangan
unik Membina perdagangan global selama hampir satu
tercakup dalam 195 negara abad
700+ pakar risiko kredit Para ahli kami mengambil 10.000 keputusan risiko per
400+ ahli penagihan utang hari
EFISIENSI MEMBERDAYAKAN
Kami menghargai efisiensi, untuk tumbuh sebagai Kami menginspirasi dan memberdayakan mitra di sekitar
sebuah organisasi kami
Bertindak pada waktu yang tepat Bantu mitra mencapai tujuan pertumbuhan dan
Manfaatkan kedekatan fisik tim di negara tempat keuntungan
Anda beroperasi Berbagi hubungan, ide, atau pengetahuan melampaui
“Dekat dengan Risiko” dengan lebih dari 60 batas

underwriters & analis di Asia Pasifik
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